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Cambios en el entorno:
¢, Qué esta ocurriendo?
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El crecimiento en el cloud publico de las empresas espafiolas crecera un 21% en menos de 2 anos
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L, . Microsoft Dynamics
365 Business Central

Soporte/servicio
15%

Soporte/servicio
33%

On-Premise




On-Premise

Initial set-up costs € 8.7000,00

Operational costs € 17.200,00
System usage fee BUFERIIRLL
Ticketing fees € 12.000,00

€ 15.000,00

A

Upgrading costs

€ 76.100,00

Total
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Initial set-up costs

€ 4.752,00 Operational costs

€ 20.000,00 System usage fee

€ 19.600,00

Ticketing fees
€ 0,00

Upgrading costs

€ 44.552,00 Total



Necesidad: ¢Queé
necesidades se estan
destapando a partir del
cambio en el entorno?
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¢, Qué hace la tecnologia
de hoy que ayude a
cubrir las necesidades?
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¢ QUIENES SOMOS?
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100% Capital Balear Socio Unico (SLU)

Equipo +70 Seniors Especialistas Tic Turismo
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Mas de 120 clientes en la industria hotelera
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Presencia Internacional:
Europa y LATAM a tu alcance




CASO DE EXITO
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BLUESEA

Miguel Frau, CIO Blue Sea Hotels & Resorts
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Grupo

0?0) Dynasoft

iGracias por su tiempo!

info@grupodynasoft.com +34 971 3599 57
Nacho Rossich 605 224 600
Toni Moll 616 73 88 95

Asistentes MDHP: 10 Horas D365 Gratis + Trial

*nuevas implementaciones ©
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